
 
NRNW-Ärztenetzw erk 

Management 

SeCoMe - Medical Manager 

Hauptstraße 92, 40668 Meerbusch 

 
 

 

Tel. 49 2150 794390-20 

 Fax: 49 2150 705221 

 
Parkmöglichkeiten gebührenpflichtige 

Parkplätze in der Tiefgarage des 

Dorint Kongresshotels                              

Selikumer Str. 25, 41460 Neuss 

Einladung 
 

Ärzte:innen CoFfee™: Das Continuum PraxisNiederlassung bis PraxisAbgabe 
 

C ooper a t i o n  o f  F r i ends  f or  e l i t e  e duc a t i on  
 

MOD U L I I I  
 

Sa., 17.05.2025, von 10:00 bis 17:00 Uhr | Dorint Kongresshotel | Selikumer Str. 25 | 41460 Neuss 
 

Liebe Kolleginnen und Kollegen, 
wir haben diese besondere Fortbildung speziell für Sie ins Leben gerufen, basierend auf den Erfahrungen und Bedürfnissen unserer 
Kolleginnen und Kollegen. Diese Module bieten Ihnen einmalige Strategien und praxisnahe Lösungen, die es so noch nicht gibt.  
Unsere Fortbildung ist darauf ausgerichtet, Sie umfassend auf die Herausforderungen und Chancen der Praxisabgabe und Niederlassung 
vorzubereiten. 
 

PraxisAbgabe/PraxisÜbernahme - Wie fit ist die Praxis 
Organisationsgrad der Praxis bewerten und steigern 
Personalwert der Praxis bewerten und steigern 
Sachwert der Praxis bewerten und steigern 
Maßnahmen zur Praxisoptimierung  
 

RA Gerrit Tigges, Fachanwalt für Medizinrecht, Möller & Partner, Düsseldorf 
RA Christian Krapohl, Fachanwalt für Medizinrecht und Arbeitsrecht, Möller & Partner, Düsseldorf 
 

Ärztliches Versorgungswerk - Die Versorgungslücke schließen so früh es geht 
Aus einer starken Praxis in eine entspannte Seniorenzeit 
Versorgungslücke adé 
 

Christoph Teichmann; Leiter Partner-Vertrieb; Deutsche Ärzteversicherung AG 
 

"Stolpersteine: "Auf dem Weg der Entscheidung" 
Ob Eigenheim, Praxisimmobilie oder Geldanlage, Vorbereitung bei Kauf oder Verkauf ist zwingend erforderlich:  
• Objektbewertung  
• Tips versus Tricks bei der Vermarktung 

• Tips versus Tricks der Immobilienmakler und Finanzberater  
• Tips versus Tricks der Kaufvertragsgestaltung 
• Finanzierungsoptionen unter Einbezug öffentlicher Förderdarlehn 
 

Gabriel Middendorf, Vertriebsdirektor, apofinanz  
Christopher Grzibek, Regionaldirektor, apoFinanz 
 

Der weltweite Gesundheitsmarkt – ein profitables Investment? 
Denken jenseits der Ärzteversorgung 
 

Gilberto Mei, Direktor der apoAsset GmbH 
 

Groß denken, rentabel führen, klug finanzieren 
 

Michael Bark, Steuerberater, Wilms & Partner, Düsseldorf 
Benno Mertens, Steuerberater, Dipl.-Finanzwirt (FH), Wilms & Partner, Düsseldorf  

 

Fortbildungsgebühr: MODUL III 129,00 € netto inkl. Catering und Getränke 

Das Platzangebot ist limitiert, die Anmeldungen werden in der Reihenfolge des Eingangs berücksichtigt! 

Auch Nicht-Mitglieder sind herzlich willkommen! 
Wir freuen uns auf gemeinsame informative Netzwerk-Tage! Ihr NRNW-Ärztenetzwerk  

Fax-Rückantwort bitte senden an: + 49 2150 7052-21 
 

Bitte in Druckbuchstaben ausfüllen

Meine Anmeldung ist verbindlich, personengebunden und nicht übertragbar.  
Mit der Anmeldung erkläre ich mich mit den AGB, nachzulesen auf der Webseite www.nrnw.de, einverstanden. 
Die Rechnung zur Fortbildung erhalte ich ca. 14 Tage vor der Veranstaltung per email. 
 

Bitte informieren Sie mich weiterhin über Ihre Fortbildungen und Angebote           per Fax und              per Mail  
 

Bitte entfernen Sie folgende Faxnummer aus Ihrem Verteiler: _______________________________ 
 

Ich melde mich verbindlich an      
 

                     MODUL III 129,00 €   
 

Akad. Grad:   
 

Vorname:       
 

Nachname:  ___________________________________ 
 

Mail:       
 

Mobil-Nr.:       
 
 

Praxisanschrift:       

 
 

      Datum/Ort: ______________________________________________ 
 
 
 

Unterschrift/Praxisstempel:      

http://www.nrnw.de/

